Das war der »Verkäufer-Kongress 2007«

Am 24. und 25. August 2007 veranstaltete der Rusch Verlag zusammen mit namhaften Verkäufer-Organisationen aus Deutschland, Österreich und der Schweiz in Wettingen (Schweiz) den »Verkäufer-Kongress 2007«. 14 Verkaufstrainer, knapp ein Dutzend Aussteller sowie einige Hundert Teilnehmer freuten sich über zwei Tage lebhaften Informationsaustausches. 

Am 24. August 2007 eröffnete der Moderator Willi Zander den »Verkäufer-Kongress 2007« und übergab das Wort an den Verleger Alex S. Rusch. Dieser hielt als Hauptveranstalter die Einführungsansprache; ihr folgten Reden der Vertreter der Mitveranstalter: Werner Brauen für »Verkauf Schweiz« sowie Dieter Voith für VRKÖ, den »Verband Reisender Kaufleute Österreichs«. Manfred Hartan von der DVKS, der »Deutschen Verkäufer-Schule« war bedauerlicherweise verhindert. 

Anschliessend wurden die einzelnen Fachreferate gehalten: sieben am ersten Tag, weitere sieben am zweiten Tag. Darunter waren: »Angebot = Auftrag« von Dirk Kreuter, »Die Magie des erfolgreichen FAIR-käufers« von Alexander S. Kaufmann, »Mit SMART SENSE SELLING zur Kunden-Pipeline« von Roland M. Löscher, »Vom Kuschler zum Verkäufer – So entwickeln Sie den richtigen BISS« von Sascha Bartnitzki, »Wie Sie mit Vertriebsintelligenz Umsätze steigern« von Andreas Buhr, »So erreichen Sie wirklich die echten Entscheider« von Erhard Wilhelmus, »Gedächtnispower für Verkäufer« von Oliver Geisselhart, »In jedem steckt ein Gewinner! Was wir im Verkauf von Kampfsportlern lernen können« von René Huber, »Unschlagbar im Verkauf« von Umberto Saxer, »Performance-Einwandbehandlung! – Der Königsweg zum Verkaufserfolg« von Holger Schön, »Erster Eindruck: Sekunden, die alles entscheiden!« von Bruno Erni und »Mit Begeisterung zum Verkaufsabschluss« von Otto Binggeli.

Parallel dazu wurde in insgesamt neun Workshops (wie etwa »Wie man Verkäufer macht« von Umberto Saxer, »Brennpunkt Motivation« von Erich Lejeune, »Web-Marketing für Verkäufer« von Alex S. Rusch und andere), zu welchen jeweils maximal 30 Teilnehmer zugelassen waren. intensiv gearbeitet. Von den Referaten und Workshops wurden Filmaufzeichnungen gedreht, welche ab Oktober auf DVD erhältlich sind. Das Schweizer Fernsehen SF1 berichtete von dem Kongress in der Wirtschaftssendung »Eco«, Referenten und Teilnehmer wurden interviewt.

Auch der Humor kam nicht zu kurz: Ein »SpiegelTheater« brachte mit drei Schauspielern Parodien der vorangegangenen Referate – zum grössten Gaudium der Teilnehmer des Kongresses. 

Die erfolgreiche Veranstaltung erbachte in all ihren Segmenten den Beweis – und damit einen Motivationsschub für alle, die mit Ehrgeiz und Erfolgsbewusstsein im Verkauf und Vertrieb tätig sind: »Die Wirtschaft braucht gute Verkäufer.« 

((Box))

Weitere Bilder sowie Video-Clips Verkäufer-Kongresses 2007 finden Sie unter www.verkauf2007.ch 

