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Verkaufen mit Biss
Verkäufer sind das Schwungrad der Wirtschaft. Doch dieser Schwung wird Ihnen allzu oft genommen. Damit der Schwung dennoch nicht nachlässt, brauchen Verkäufer Ausdauer und den richtigen Biss! Nur wie? Das zeigt Sascha Bartnitzki mit seinem neuen Hörbuch „Piranha Selling“, dass er aus der Praxis für die Praxis geschrieben hat. 

In unserer Gesellschaft ist Verkaufen immer mehr zu einem Makel geworden. Die Kunden zögern, halten hin oder weichen zurück. Wenn der Verkäufer es zulässt! 
Damit Verkäufer nicht nachlassen, nicht loslassen, müssen Sie zuvorderst Begeisterung fühlen. Begeisterung für das Produkt, vor allem aber für das Verkaufen selber. Darüber hinaus muss diese Begeisterung dem Kunden vermittelt werden. Nur begeisterte Kunden kaufen. 

Dazu gehört natürlich eine ausreichende Portion Fachwissen. Doch fast noch wichtiger ist die Ausdauer, mit der die Kunden bearbeitet und betreut werden. Das Hinnehmen von Fehlver​suchen, die in neue Chancen, neue Wege, umgemünzt werden können. Und der Biss, mit dem ein einmal anvisiertes Ziel nicht losgelassen wird. 

Aus seiner umfassenden Erfahrung als Verkäufer bietet Sascha Bartnitzki im Hörbuch „Piranha Selling“ aus dem Aufsteiger Verlag zahlreiche Tipps und Praktiken, wie dieses mit wenig Aufwand aber sehr viel Erfolg gelingen kann.
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